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Hvordan finner vi etablererne og
hvordan gir vi god veiledning

og oppiolging?
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v Veiledning v" NovaPRO

v’ EtablererKurs v BR Bedriftsveiledning
v’ EtablererPanel v Ungt Entreprengrskap
v’ Griinderkafe v’ Investorer

v’ EtablererNettverk v Connect @stlandet

v’ Mentor v Build2Grow

v’ EtablererVerksted v PAN og DRIV Inkubatorer
v" Konsulentbistand
v Veiledning i

etablerte foretak
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Antall RES-brukere

(a jour pr 19.10.2015)

Totalt 2015: 197 2014: 207
Herav: Ant % Ant %
Ringerike 148 75 156 75
Jevnaker 20 10 21 10
Hole 20 10 18 9
Andre 9 5 12 6
Menn 95 48 100 48
Kvinner 102 52 107 52
Foretak 126 64 123 59
Fremmedspraklige 34 17 30 14
Veiledningstimer 535 493
Kurstimer 295 608
Tilskudd (1000kr) 652 2700
Neeringsfaglige vurderinger 29 20
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Partnere

+ Hvilke partnere og
leverandgrer samarbeider
vi med for & kunne levere
vare verdilgfte?

Osterwalders Forretningsmodell

Kjerneaktiviteter

+  Hvilke kjerneaktiviteter ma
vi selv utfgre for & kunne
levere vart verdilgfte?

* Hvilke ngkkelressurser

/ N

Nogkkelressurser

G

trenger vi for & kunne
oppfylle vart verdilgfte?

Verdilgfte

* Hva tilbyr vi kundene?

» Hvilke verdier skaper vi for
kundene?

« Hvilke behov dekker vi?

Kunderelasjon

+ Hvordan bygger og
opprettholder vi gode
kunderelasjonen over tid?

Distribusjonskanal @

«  Hvor eller pa hvilken mate
leverer vi vare
produkter/tjenester?

« Hvilke kanaler bruker vi
for & kommunisere vart
verdilgfte?
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Kundesegment
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Hvem er kundene vare?

Hvilke behov har kundene
vare?

Kostnadsstruktur

kunne drifte var forretningsmod
oppfylle verdilgftet?
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+  Huvilke typer kostnader har vi for &

ell og

Inntektsstrom
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* Hvordan skaper vi inntekter fra
kjernevirksomheten (hva tar vi oss betalt for)?
* Hvordan kaprer vi eventuelt andre inntekter?
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Etablerere som gnsker a starte en :
’levebrgdsbedrift”. 50 % av foretakene er |
denne kategiori. De etableres av et
gjennomsnitt av var befolkning. Det er mye
handverk, handel og konsulenter - brukere
som har behov for tett oppfalging.
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HVEM TRENGER MEST HJELP | STARTEN?
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HVORDAN FINNER VI ETABLEREREN?

MARKEDSFORINGEN § 4

1. Bittelitt avisannonse

2. MyemerFB

3. Bank, NAV, karrieresenter, regnskap,
revisjon

4. Heyskolen

5. Mange behovsrettede tilbud

6. AMBASSAD@®RENE!
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